Indrumari Eaton pentru fondurile de co-marketing

Programul pentru distribuitori Eaton

Reguli generale

Ca membru de valoare al programului Eaton Power Advantage pentru parteneri, ne face placere sa va furnizam mai multe
informatii despre unul dintre principalele avantaje de care puteti beneficia.

Programul Fondurilor de co-marketing (IVIDF) de la Eaton ajuta si incurajeaza activitatile de marketing pentru generarea cererii.
Partenerii Premium si Autorizati Eaton din programul Power Advantage pot folosi aceste fonduri pentru a-si adapta eforturile de
marketing si de dezvoltare a activitatii cu scopul de a crea o prezenta unica pentru compania lor pe piata.

Fiecare decizie privind modul de a cheltui Fondurile de

co-marketing (MDF) trebuie sa fie intemeiata pe date, iar
rezultatele fiecarei masuri pe care o luam trebuie marcate pentru

referinte viitoare, pentru a ne asigura ca bugetul a fost consumat
cu activitatile care aduc cele mai bune rezultate. Astfel, procesul
Fondurilor de co-marketing a fost simplificat pentru a va permite
sa planificati si sa distribuiti fondurile in mod structurat si
transparent.

Etapele procesului MDF

Eligibilitatea partenerilor in Programul Eaton Power
Advantage

Fondurile MDF sunt disponibile pentru partenerii calificati care au
colaborat cu managerii de vanzari si de marketing de la Eaton la
planurile lor de lansare pe piata. Pentru a fi luate In considerare,
aceste solicitari trebuie sa faca parte din programul de marketing
referitor la recunoasterea marcii, generarea cererilor sau activarea
vanzarilor concentrate pe portofoliul de produse Eaton si trebuie
sa se bazeze pe mesajele si continutul campaniilor de marketing
de pe canalul distribuitorilor Eaton.

Acest program este supus unui proces format din sase etape, iar mai jos puteti afla detaliile care va ghideaza pe parcursul cerintelor.
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» Fondurile de co-marketing (MDF) sunt puse la dispozitie
pentru a-i ajuta pe partenerii nostri distribuitori sa vanda produse
Eaton si sa genereze recunoasterea marcii la nivel local.

» Lainceputul fiecarui an, se creeaza un fond pe baza achizitiilor
planificate pentru anul in curs pentru anumite grupe de
produse convenite.

» MDFul trebuie cheltuit pe activitati care incurajeaza dezvoltarea si
creeaza cerere, printre care marketing, traininguri si promotii locale.

» Urmatoarele activitati de marketing care genereaza cerere sunt
aprobate si pot fi incluse:

Activitati digitale (campanii de marketing online, inclusiv bannere, pagini de
produse, pagini de brand, promotii, buletine informative prin e-mail etc.)
Evenimente de fidelizare a clientilor (de ex. Ziua Eaton / Sesiuni)
Targuri comerciale / expozitii
Traininguri Eaton
Webinare
Puncte de vanzare
Promotii de vanzari
Program apeluri si organizare vanzari comune
Materiale colaterale co-branding
» Fondurile MDF ii sunt platite distribuitorului pe baza notelor de credit
pentru cheltuielile aprobate care genereaza clienti potentiali sau

promoveaza produsele Eaton, impreuna cu documentatia insotitoare
care confirma performanta.

» Fondurile MDF vor fi disponibile pentru partenerii Eaton Autorizati si
Premium care au colaborat cu managerii de vanzari si de marketing
de la Eaton la planurile lor de lansare pe piata.

» Ca partener Premium sau Autorizat, pentru a fi eligibil pentru MDF,
trebuie sa incheiati in fiecare an un Plan de marketing pentru avantaje
Eaton pentru activitati de marketing comune convenite, deoarece
Fondurile de dezvoltare a pietei nu sunt echivalente cu un bonus fix.

* Documentul trebuie sa includa un plan detaliat (cu indicarea clara
a activitatilor MDF), cu KPI si masuratori convenite in baza unor
termene lunare.

 Partenerii Autorizati si partenerii Premium Eaton trebuie sa
urmareasca activitatile lor sustinute de MDF prin documentarea
activitatilor de marketing sustinute de MDF si a rezultatelor acestora.
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APROBATI Planul de marketing pentru avantaje

» Aprobati Planul de marketing pentru avantaje pentru activitatile
de marketing comune convenite, care pot fi adaugate ca anexa la
acordul comercial.

* Documentatia trebuie sa includa activitati de marketing detaliate
(cu indicarea clara a celor pe baza MDF-ului) cu termene lunare
convenite, precum si indicatori cheie de performanta KPI.
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* Ca membru al programului Eaton Power Advantage pentru parteneri,
veti primi tot sprijinul necesar pentru punerea in aplicare a activitatilor
dumneavoastra de marketing.
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rezultatele eforturilor de marketing si
pastrati evaluarea Eaton

* Partenerii trebuie sa se documenteze asupra indicatorilor cheie
de performanta KPI conveniti pentru ca Eaton sa poata evalua
eficacitatea campaniilor si activitatilor desfasurate.

 Partenerii trebuie sa puna trimestrial la dispozitia Eaton, in formatul
cerut, dovezile performantei activitatilor in comparatie cu indicatorii
cheie de performanta KPI conveniti, inclusiv orice detalii suplimentare
cerute de Eaton.

» Partenerilor li se mai cere si sa-si continue activitatile pe baza MDF
in ceea ce priveste vanzarile de succes generate de un eveniment de
marketing, un webinar sau alta activitate.
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@ FOLOSITI ISTORICUL pentru planificarea MDF-ului viitor
sau pentru a adapta planul actual
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 Partenerii trebuie sa fie constienti ca urmarirea eficientei activitatilor
MDF este esentiala pentru a se asigura ca bugetul este cheltuit pe
activitatile care aduc cele mai bune rezultate.

« Verificarile regulate fac posibila adaptarea planului din anul in curs si
sunt utile pentru planificarea din anul urmator.

Pasul 6

)

@ NOTELE DE CREDIT sunt acordate numai pentru
n= activitatile documentate

* Numai activitatile pentru care au fost trimise solicitari cu dovada a
performantei activitatilor in comparatie cu KPI-urile convenite se vor
incheia cu o nota de credit.

* Ne rezervam dreptul de a audita sau de a cere verificarea oricarei
solicitari trimise.

Urmariti-ne pe retelele sociale pentru
cele mai noi informatii despre produse si

Eaton este o marca comerciala asistentd.

inregistrata.

Toate marcile comerciale apartin n u m E
proprietarilor lor de drept.





